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Geht es in Zukunft 
nur noch via KI?
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CRASHMATE ersetzt manuelle Prozesse durch intelligente Workflows
und gibt Ihren Mitarbeitern wertvolle Zeit zurück. 

CrashMate – eine Plattform der Werner & Kollegen Rechtsanwälte PartGmbB

IHR SCHADENPROZESS
IST KEIN SERVICE
ER IST EINE KOSTENSTELLE

CrashMate organisiert und 
begleitet die Schadenregulierung. 
Vom ersten Klick bis zur Zahlung.

HOCHAUTOMATISIERT

KI-GESTÜTZT

JURISTISCH FUNDIERT

TESTEN SIE
CRASHMATE
KOSTENLOS!



Fo
to

s: 
st

oc
k.

ad
ob

e.
co

m
/D

ee
m

er
w

ha
 st

ud
io

, C
ar

di
s

Eine Lösung für alle
Für Autohäuser ist es entscheidend, 

bestehende Systeme zuverlässig mit-
einander zu verbinden. Cardis bietet 

dazu eine stabile, praxistaugliche 
Integrationsplattform, die gleichzeitig 
zukünftige Erweiterungen ermöglicht.

Die digitale Vernetzung betrieblicher 
Systeme ist längst kein optionaler Fort­
schritt mehr, sondern eine strukturelle 
Voraussetzung für effiziente Geschäfts­
prozesse. Unternehmen stehen zuneh­
mend vor der Herausforderung, isolierte 
Einzellösungen zu integrieren und 
durchgängige, belastbare Datenflüsse 
sicherzustellen. Mit „FORMEL 1 evolution 
Connect“ wurde genau an diesem Punkt 
angesetzt: Ziel war es nicht, eine weitere 
Schnittstelle zu schaffen, sondern eine 
stabile, praxistaugliche Integrations­
plattform, die bestehende Systeme zu­
verlässig miteinander verbindet und 
gleichzeitig zukünftige Erweiterungen 
ermöglicht.
Im Kern basiert die Lösung auf etablier­
ten Standards wie REST und JSON. Ent­
scheidend ist jedoch nicht die Techno­
logie selbst, sondern die konsequente 

Umsetzung der Technologie in der Pra­
xis: Unternehmen profitieren von deut­
lich reduzierten Integrationsaufwänden, 
höherer Datenkonsistenz und einer sig­
nifikant verbesserten Prozessgeschwin­
digkeit. Daten müssen nicht mehr re­
dundant gepflegt werden, sondern ste­
hen systemübergreifend konsistent zur 
Verfügung.

NAHTLOSE INTEGRATION
Ein wesentlicher Erfolgsfaktor liegt in 
der einfachen Bereitstellung: Als Web­
dienst integriert sich FORMEL 1 evolu­
tion Connect nahtlos in bestehende IT-
Strukturen und kann ohne zusätzliche 
Infrastruktur im lokalen Netzwerk ge­
nutzt werden. Dadurch entfallen typi­
sche Hürden klassischer Integrations­
projekte, sowohl technisch als auch or­
ganisatorisch. Die bisherigen Projekte 
zeigen klar: Der Einsatz von FORMEL 1 
evolution Connect führt zu messbaren 
Effizienzgewinnen. Prozesse werden be­
schleunigt, Fehlerquellen reduziert und 

die Transparenz innerhalb der System­
landschaft deutlich erhöht. Gleichzeitig 
entsteht eine flexible Grundlage, auf der 
weitere Anwendungen und Dienste un­
kompliziert angebunden werden kön­
nen.

VERBINDENDES ELEMENT
Gerade für Anbieter von Drittsystemen 
eröffnet dies neue Perspektiven. Die 
standardisier te, k lar struk turier te 
Schnittstelle ermöglicht eine schnelle 
und wirtschaftliche Integration in be­
stehende Kundenumgebungen. Ent­
wicklungsaufwände werden reduziert, 
während gleichzeitig die Reichweite der 
eigenen Lösung gesteigert werden 
kann.
FORMEL 1 evolution Connect entwickelt 
sich damit zunehmend zu einem zentra­
len Baustein moderner IT-Architekturen. 
Sie ist verbindendes Element zwischen 
Anwendungen und dient als Beschleuni­
ger für Prozesse und als Plattform für 
zukünftige digitale Erweiterungen.

Kontakt
Geschäftsführer

Philipp Salm- 
Reifferscheidt

CARDIS Reynolds 
GmbH

Dr.-August-Einsele-Ring 14

82418 Murnau am Staffelsee

Tel. 0 88 41 6 00-0

info_de@reyrey.com

www.reyrey.de

Als Webdienst integriert sich FORMEL 1 evolution Connect 
nahtlos in bestehende IT-Strukturen und kann  

ohne zusätzliche Infrastruktur im lokalen Netzwerk 
genutzt werden.

FORMEL 1 evolution Connect ist 
verbindendes Element zwischen 
verschiedenen IT-Anwendungen.

ANZEIGE

Kommunikation ist alles
Kommunikation ist auch in Zeiten der Digitalisierung der Schlüssel zu Effizienz. Denn erst wenn die verschiedenen 
Systeme in einem Unternehmen nahtlos miteinander synchronisiert sind, liefern sie den vollen Mehrwert. 

Seit zwei Jahrzehnten setzt GETTYGO 
auf direkte, persönliche Kommunikation 
mit seinen Kunden. Dieses Prinzip über-
trägt der Online-Reifengroßhändler 
auch konsequent auf die digitale Pro-
zesswelt. Mit der Möglichkeit der direk-
ten Integration seines kompletten Shops 
in Warenwirtschafts- und Dealer-Ma-
nagement-Systeme von Autohäusern 
und Werkstätten sorgt GETTYGO dafür, 
dass die Systeme genauso reibungslos 
miteinander kommunizieren, wie man es 
vom menschlichen Draht nach Bruchsal 
gewohnt ist. Denn in modernen Werk-
stattprozessen bedeutet Digitalisierung 
weit mehr als die Installation von Soft-
ware-Lösungen. Es geht um den Aus-
tausch und die direkte Verarbeitung von 
Daten, die Kommunikation zwischen den 
Anwendungen ist entscheidend. 

EFFIZIENZ IN ALLEN PROZESSEN
Mit der Integration haben die Einkäufer 
ohne weitere Logins direkten Zugriff auf 
das gesamte Sortiment von GETTYGO. 
So können Autohäuser und Werkstätten 
Reifen, Räder sowie Teile und Zubehör 
direkt aus ihrem gewohnten System he-
raus bestellen. Für ein noch weiterfüh-
rendes vernetztes Bestellsystem kann 
das Autoservicetool GETTYGObyMOTOO 
mit dem Multi-Lieferantenkatalog N4-
Parts eingebunden werden. Das System 
übernimmt dann automatisch alle rele-
vanten Informationen. Artikel werden 
direkt in der Warenwirtschaft angelegt, 
Wareneingänge lassen sich schneller ver-
buchen. Zudem werden Nachbearbei-

Schnittstellen, zuverlässig program-
miert und vielfach bewährt, sind gene-
rell eingerichtet und müssen nur noch 
aktiviert werden. GETTYGO unterstützt 
dabei sämtliche etablierte DMS-Lösun-
gen. Bei DMS ohne Vollintegration bietet 
die Warenkorbübermittlung eine praxis-
nahe Alternative.

So zeigt sich: Gute Kommunikation bleibt 
der Schlüssel – im persönlichen Kunden-
kontakt ebenso wie im digitalen Zusam-
menspiel moderner Systeme.

tungen spürbar reduziert, denn poten-
zielle Fehlerquellen wie Medienbrüche 
oder doppelte Dateneingaben sind damit 
nahezu vollständig eliminiert. Indem die 
Systeme so direkt miteinander kommu-
nizieren, ermöglichen sie einen deutlich 
effizienteren Bestellprozess. Das spart 
Zeit und schafft Transparenz entlang der 
gesamten Prozesskette.

NAHTLOSES ZUSAMMENSPIEL
Auch die technische Umsetzung ist auf 
einfache Kommunikation ausgelegt. Die 

ANZEIGE

Mit der Integration von GETTYGO in das 
eigene ERP-System haben Betriebe gut 
lachen, denn die Beschaffung wird 
durch die nahtlose Kommunikation  
der Lösungen schneller, transparenter 
und deutlich effizienter.
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